REC Indovent AB grundades 1954. Vi utvecklar, producerar och séljer produkter inom affdrsomradena ventilations-
aggregat, ventilationskomponenter, skorsten samt solel under affdrsomradet Temovex Solar. Var mélsattning ar att
genom vér breda kunskap och tekniska kompetens skapa klimatsmarta I6sningar for framtidens byggnader. Detta
med ett stort fokus pa kvalitet och miljé samt att vara en langsiktig, palitlig och stabil samarbetspartner till véra kunder.
Var omséttning for 2020 uppgick till ca 90 miljoner kronor. REC har 36 anstéllda och é&gs av Ermstrémgruppen.

Projektledare/Saljare Ventilation
- Sddra Sverige

REC &r inne i en expansiv fas och efter 4 ar av lokal narvaro i sédra Sverige sé ar vi nu redo att ta nasta
steg. Vi sbker darfér Teknisk utesaljare/projektledare.

Vara kunder &r framst konsulter, fastighetsagare, ventilationsentreprentrer samt byggare. Du kommer
att arbeta med planering, forsaljning och projektledning, ofta i partnerskap med véara kunder. En viktig
del av arbetet &r aven att kunna hélla engagerande produktpresentationer.

Ansvarsomréadet bestar av Skane, Blekinge, delar av Halland och Smaland.

Placeringsorten &r lampligast i Sk&neregionen vilket innebdr mestadels dagsresor i regionen och du
har stor méjlighet att sjalv paverka och planera ditt arbete.

Var vision ar "Din partner inom klimatsmarta I6sningar for framtidens byggnader.” Detta gor vi genom
att inte bara se oss som produktleverantdr utan alltid forsoka ta ett storre ansvar att hjalpa vara
kunder lite extra att f& ett energieffektivt och bra inneklimat. Stort fokusomrade for oss &r inneklimat i
bostader, oftast med lagenergiprofil.

Organisatoriskt tillhér du Affarsomradet aggregat. Till din "‘\.____l
hjalp har du frdn huvudkontoret i Méindal inneséljare och 1

teknisk support. Vi pa sélj &r ett positivt gang i blandade &ldrar
med stora framtidsvisioner. Férutom befintliga regionséljare
kommer du ha ett ndra samarbete med din avdelningschef
och tillsammans sétter ni mélen och lagger upp planeringen
for arbetet.

Vi vill att du ska

¢ ha erfarenhet inom omradet ventilation

® ha god social kompetens

¢ ha god kommunikativ féormaga

e kunna arbeta sjalvstandigt

e vara kund-, sélj- och lésningsorienterad

e vara van att arbeta med IT i vardagen

¢ tycka om att vara ute pa faltet hos kunderna
¢ ha god kunskap i svenska och engelska

® B kdrkort

Sa ar du redo att ta nésta steg och vill bidra till ett mer miljévanligt och : /
energibesparande samhalle s& sok idag. /

Denna rekrytering genomfor vi pa REC sjalva. Urval kommer ske l6pande.
Skicka déarfor snarast in din ansékan med CV till Affarsomradeschef Aggregat:
peter.hammer@rec-indovent.se

Till denna mailadress gar det ocksé bra att stélla fragor.

_ X
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